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Zarzad Platinum Properties Group S.A. przekazuje w zataczniku strategic Grupy Kapitatowe;

PPG S.A.

Strategia rozwoju Grupy Platinum Properties Group S.A. bedzie realizowana w czterech
obszarach budowania wartosci:

> Pozyskiwanie i realizacja nowych projektow
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Inwestycje mieszkalne — rynek sprzedazy z nisza w segmencie ,,dostgpnego
luksusu”, komercjalizacja poprzez sprzedaz lub najem;

Inwestycje komercyjno — biurowe — komercjalizacja poprzez dlugoterminowy
najem bedacy stalym zrédlem przychodu;

> Dywersyfikacja terytorialna dzialalnosci Grupy PPG S.A.
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Polska — gldéwne miasta — dobrze rozpoznany rynek bedacy w fazie dynamicznego
rozwoju i o duzym potencjale wzrostu;

Europa Srodkowa i Wschodnia — wykorzystanie posiadanego know — how w
zakresie realizacji nowoczesnych i ekskluzywnych projektow inwestycyjnych;
Rosja i kraje CIS - deficyt powierzchni mieszkaniowej, biurowej i komercyjnej
stwarza niezagospodarowang nisze dajacg mozliwo$¢ znalezienia nabywcy na
nieruchomosci;

Kraje rozwijajace si¢ - weczesna faza rozwoju oraz wysoki potencjat wzrostu rynku
gwarantujg wysokie zwroty z zainwestowanego kapitatu;

Zapewnienie optymalnego finansowania realizowanych projektéw
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Srodki whasne — wysoka rentownosé¢ realizowanych projektow i wysoki zwrot z
zainwestowanych srodkow;

Srodki obce — relacje z bankami — dtugoterminowe i trwate relacje partnerskie;
Wykorzystanie alternatywnych zrodet finansowania — emisja prywatna i publiczna
akcji, emisja obligacji — relatywnie niskie koszty pozyskania kapitatu;

Rozwdj spolek zaleznych - tworzenie wartosci dodanej dla klienta docelowego

v

MySquare.pl Sp. z 0.0. — kompleksowa obstuga od analizy inwestycji pod katem
atrakcyjnosci sprzedazy, poprzez przygotowanie oferty, prowadzenie negocjacji,
az po obstuge posprzedazowa;



v" Platinum Hypo S.A. - alternatywny i unikalny produkt finansowy w postaci
pozyczek zabezpieczonych hipoteka;

v" Platinum Elements Sp z 0.0. — aranzacja wnetrz apartamentow oraz szeroka oferta
produktow prestizowych migdzynarodowych marek;

Strategia rozwoju Platinum Properties Group S.A. koncentruje si¢ na wzmacnianiu pozycji
rynkowej i powigkszaniu przewagi konkurencyjnej poprzez:
> wysoka jakos$¢ uslug — dbanie o najdrobniejsze detale realizowanych projektow,

wykonywanych przy uzyciu luksusowych, o najwyzszej jakosci elementow
wyposazenia oraz materiatow;

> oferowanie kompleksowych rozwigzan — szeroki wachlarz ustug od udzielania
finansowania na zakup nieruchomosci, realizacja projektow inwestycyjnych od
poczatkowej fazy koncepcji 1 procedur administracyjnych do komercjalizacji, sprzedaz
apartamentow, a takze aranzacja i wyposazenie;

> elastyczno$¢ oferty — tworzenie wyjatkowych przestrzeni, dopasowanych do
indywidualnych potrzeb Klienta, ktéory sam wybiera rozwigzania sposrod
zaproponowanych;

> stosowanie nowoczesnych rozwigzan — nowoczesno$¢ zarzadzania poprzez
minimalizacje kosztow 1 czasu w wyniku dzialania poprzez wyspecjalizowane spotki

zalezne oraz outsourcing ustug specjalistycznych.

Podstawa prawna:
§ 3 ust. 1 Zalagcznika Nr 3 do Regulaminu Alternatywnego Systemu Obrotu "Informacje
biezace 1 okresowe przekazywane w alternatywnym systemie obrotu na rynku NewConnect".
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